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Periode 3 - Les 5


Offerte en onderzoek
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Wat ga je uitvoeren?

• Je stelt een offerte op

• Je doet onderzoek naar het product

• Je adviseert een klant
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De opdracht: 

De klant wil bedrukte tape 

om zijn webshop dozen 


dicht te plakken.
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Maak een offerte voor de 
klant airarea.eu
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Verdiep je eerst in de website. 

Maak een passende offerte voor de stappen/fases zoals:


•Het ontwerp proces;

•Het realisatie proces na goedkeuring van het ontwerp;

•Kosten voor het onderzoek naar tape met een onderzoeksrapport;

•Contacten met de klant;

•Begeleiden van het uitbesteden van het werk.

http://airarea.eu
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Werk in fases
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Stel vragen

De klant wil tape om zijn dozen dicht te plakken en 
verwacht van jou een kundig advies.


Stel je vragen: 

• . . . . . . . . . . .  ? 

• . . . . . . . . . . .  ?

• . . . . . . . . . . .  ?

• . . . . . . . . . . .  ?

• . . . . . . . . . . .  ?

• . . . . . . . . . . .  ?

• . . . . . . . . . . .  ?
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Pas na gunning van de offerte doe je het product 
onderzoek en schrijf je een


onderzoeksrapport voor de klant.


Vragen aan de docent en niet aan het bedrijf


Maak eerst de offerte en plaats die in PadLet
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